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Sales of traditional life insurance products (pure protection plans) increased at a faster pace in the first half
of 2021 compared to those of unit-linked or investment-related plans, according to data from the Indonesian
Life Insurance Association (AAJI).

Traditional insurance premiums increased by 18.5% year-on-year IDR40.27tn ($2.8bn) in the first six months
of this year, while unit-linked insurance premiums grew slightly at below 17% year-on-year to IDRE4.44tn,
reported CNBC Indonesia citing the AAJl data.
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Mr Budi Tampubolon, AAJl chairman, explains that the faster growth of traditional life insurance premiums
was due to the development of alternative distribution channels, such as digital channels, as well as
marketing and collaboration with business entities.

In addition, the growth of traditional life insurance has been backed by higher demand for health insurance.
This is because of the COVID-19 pandemic that has heightened public awareness of the importance of
insurance.

Nevertheless, Mr Budi said at an AAJl media conference, "I think the difference is too narrow to indicate a
shift in interest from unit-linked to traditional products. Indeed, the proportion of unit-linked products in the
total portfolio is already above 60%."

Unit-linked products accounted for 62% of the total life insurance premiums premium with the remaining
38% being from traditional life insurance plans.

The proportion of unit-linked insurance business could have been higher but for the fact that the number of
unit-linked insurance policyholders plunged by 40% or almost 2.8m last year from 7m at the end of 2019.
This means there were around 4.2m policyholders as of 31 December 2020,

The head of the OJK 2A Non-Bank Financial industry Supervision Department, Mr Ahmad Nasrullah, said the
fall was due to conditions brought about by the COVID-19 pandemic, as many policyholders did not continue
their policies. Furthermore, there were not many additional new customers, he said.
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PADA 15 September 2021 Infobank
Digital menvelenggarakan diskusi virtual
bertema “Prioritas Kesehatan Masyarakat di
Masa Pandemi, Asuransi Gencarkan
Insurtech”. Acara ini dibuka dengan opening
speech dari Eke B. Suprivante, Editer in
Chief Infobank dan dimoderatori oleh
Aprivani Kurniasih, Direktur Infobank
Digital. Ada beberapa narasumber yang
berpartisipasi dalam diskusi ini, vakni
Kristiante Andi Handolko, Deputi Direktur
Pengawasan Asuransi 2 Otoritas Jasa
Keuangan (OJK); Hengky Djojosantoso,
Kepala Departemen Insurtech Asosiasi
Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) dan
Direktur Utama Ciputra Life; Dody
Dalimunthe, Direktur Eksekutif Asosiasi
Asuransi Umum Indonesia {(AAUI); serta |
Bianto Surodjo, Direktur Allianz Life
Indonesia. Acara ini disiarkan secara
langsung melalui aplikasi Zoom dan channel
YouTube InfobankTV. SW
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Asuransi Solusi Atasi Kesulitan

W Pilih Yang Benar-Benar Beri Manfaat

LEMBAGA asuransi akan
sangat bermanfaat jika kita
mengalami musibah atau
dalam kondisi kesulitan. Mi-
sal kalau kita sakit, maka
akan ada jaminan kesehatan
yang bisa diandalkan untuk
pendanaan.

Namun memang, memilih
produk asuransi yang tepat
tidak bisa dikatakan seder-
hana. Sebab, cukup banyak
perusahaan asuransi, baik
asuransi jiwa maupun asu-
ransi lainnya yang beropera-
si di Kalsel.

Puluhan perusahaan asu-
ransi bisa terpilih tentu dari
banyak ralusan jenis produk
asuransi yang berbeda-beda
yang bisa dipilih nasabah.

Memilih produk asuransi
terlebih dahulu harus me-
ngetahui kebutuhan ma-
sing-masing, baik dari segi
proteksi yang ditawarkan
maupun manfaat produk
asuransi hingga besaran
premi yang juga menjadi
faktor pertimbangan.

Beberapa tips untuk bisa
memilih produk asuransi
yang tepal dan sesuai kebu-
tuhan kita beserta anggota
keluarga.

Pertama, mengetahui Risk
Base Capital perusah

]

bihi ketentuan pemerintah
yaitu 120 persen.

Hal ini penting untuk
mendapatkan kepastian
apakah perusahaan akan
tetap bisa menunaikan ke-
wajibannya walaupun peru-
sahaan kehilangan atau di-
putus kontrak oleh seluruh
nasabahnya sekalipun.

Kedua, memastikan seba-

asuransi tersebut, apakah
sudah mencapai atau mele-

iknya per
yang dipilih memiliki jaring-
an yang luas serta setidak-

nya memiliki kantor perwa-
kilan atau kantor cabang di
ibu kota provinsi.

Hal ini penting untuk me-
mudahkan nasabah berkon-
sultasi dan datang langsung
ke kantor perusahaan asu-
ransinya.

Ketiga, nasabah sebaiknya
memastikan saat ditawar-
kan produk asuransi, apa-
kah dalam proposal produk
asuransi nilai manfaat yang
tertera apakah merupakan

KONTAN.CO.ID

nilai pasti atau baru sebatas
asumsi.

Seorang nasabah asu-
ransi, Abdi mengatakan,
membeli asuransi itu untuk
jangka panjang dan jangan
sampai di akhir kontrak
asuransi malah tidak sesuai
dengan keinginan.

Sedangkan dari sisi kebu-
tuhan dan minat, nasabah
bisa memilih tujuan asuran-
si yang dibutuhkan apakah
produk asuransi konvensi-

onal atau produk asuransi
berbasis unit link.

Bagi nasabah yang lole-
ransi risikonya kecil lebih
disarankan untuk memilih
produk asuransi konven-
sional karena lebih minim
resiko dan memberikan nilai
dan manfaat pasti di akhir
periode kontrak.

Sedangkan bagi nasabah
yang memiliki toleransi risi-
ko lebih besar bisa memilih
produk asuransi berbasis
unit link yang berpotensi
memberikannilai dan man-
faat lebih.

Sebab, produk asuransi
berbasis unit link biasanya
tidak memiliki nilai kontrak
pasti tergantung dengan
Nuktuasi harga saham atau
obligasi yang menjadi sara-
na investasi.

Ada berbagai pilihan je-
nis produk asuransi, mu-
lai asuransi jiwa, pendi-
dikan, pensiun, investasi,
anuitas hingga asuransi
kesehatan.

Ada pula produk asuransi
umum, contohnya asuransi
properti juga menjadi pro-
duk yang banyak diminati di

PT Mandiri Axa General In-
surance Banjarmasin.

Dijelaskan Area Sales
Head Mandiri Axa General
Insurance, Devliff, cukup
banyak masyarakat Banjar-
masin yang mengasuransi-
kan rumahnya untuk mene-
kan risiko kerugian karena
kebakaran.

Mandiri Axa General In-
surance memiliki beberapa
produk asuransi properti,
di antaranya baik Property
All Risk (PAR) maupun Fire,
Lighning, Explode, Falling
Aireraft, Smoke (Flexas)
vang tentunya sudah me-
menuhi Polis Standar Asu-
ransi Kebakaran Indonesia
(PSAKI).

Asuransi properti de-
ngan standar Flexas paling
banyak diminati. Dengan
Asuransi Properti Flexas
ini, nasabah mendapat per-
lindungan dari kebakaran,
petir. ledakan, kejatuhan
pesawal terbang dan asap.

Untuk produk asuransi ini
hampir semua jenis dan tipe
rumah bisa diasuransikan
asalkan memenuhi Kriteria.

Bahkan, rumah kelas 3

yang hampir seluruhnya
terbuat dari kayu pun bisa
diasuransikan. “Yang pen-
ting masih measurable dan
masih berbentuk rumah,”
kata Devlifl.

Untuk perhitungan premi
asuransi yaitu harga rumah
dikali dengan rate per mile
dan dibagi seribu, didapat-
kan nilai preminya.

Mandiri Axa General In-
surance memiliki beberapa
fitur unggulannya, yaitu
premi lebih terjangkau ka-
rena menggunakan rate ba-
tas bawah, banyak promo
cicilan premi dan mudah di
Jjangkau karena juga bisa di-
akses di semua kantor Bank
Mandiri,

Dengan premi mulai Rp 2
Jjuta, pembayaran premi bisa
di angsur hingga 12 bulan
dan premi satu jutaan bisa
dicicil selama 3 hingga 6 bu-
lan.

Bahkan, jika ada promo,
nasabah bisa menikmati ci-
cilan premi selama 3, 6 dan
12 bulan dengan bunga 0
persen dengan mengguna-
kan pembayaran kartu kre-
dit Bank Mandiri. (dea)
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GELAR WEBINAR CUSTOMER DAY
2021, ALLIANZ INDONESIA PAPARKAN
PROGRAM ISOMAN SEHAT

llianz Indonesia mengeelar webingr serfes dengan
topik “Pencegahan dan Penanganan Covid 19 pada
Pasien Komorbid” untuk nasabah dan masyarakat
urmum. Webinar ini merupakan salah satu rangkaian
program Cintai Keluarga & Cintal Burmi yang diselenggarakan
oleh Allian: Indonesia, untuk memberikan apresiasi kepada
nasatrah, khususnya menyambut Hari Pelanggan dan Hari
Asuransi selama bulan September dan Oktober 2021,

Dian Ekawati, Head of Customer Relationship Management
Allianz Indonesia, menjelaskan program Cintal Keluarga & Cintal Bumi merupakan bentuk dukungan Allianz Indonesia
terhadap nasabah untuk memberikan cinta kepada keluarga melalui perlindungan asuransi dan rasa cinta terhadap
bumi sebagal termpat tinggal kita. “Kami mengajak nasabah untuk mendukung kelestarian bumi dengan mengurangi
konsurnsi kertas dan memaksimalkan korespondensi elektronik, serta layanan dan transaksi digital di Allianz. Seliap
1 polis elektronik yang diterbitkan, Allianz akan menyumbangkan 1 pohon untuk kelestarian bumi tercinta,” wjarnya.

Seflan dengan komitmen Allianz untuk senantiasa menyediakan produk dan layanan terbaik bagi nasabah,
Allianz pun memberikan manfaat perlindungan khusus untuk nasabah asuransi kesehatan perorangan dalam program
koman Sehat. Program ini mendukung nasabah untuk melakukan isclasi mandiri dengan layanan serta penyediaan
perlengkapan yang dibutuhkan pasien guna menunjang kesembunannya. lsoman Sehat diperuntukkan bagi nasabah
yang terkonfirmasi positif Covid-19 dengan kondisi ringan dan tanpa gejala.

“Barnyak keluarga yang khawatir akan tersedia atau tidaknya fasilitas kesehatan bagh pasien Covid-19. Unituk ita
Allianz Indonesia memperiuas manfaat perfindungan khusus untuk nasabah Asuransi Kesehatan percrangan, dengan
program |soman Sehat. Dengan adanya program ini, nasahah tidak pe-iu cemas apabila harus menjalani solasi mandini
di fasilitas bukan rumah sakit, atau & rumah sendin,” terang Karin Zulkarnaen, Direktur & Chief Marketing Officer
Allianz Life Indomnesia, m
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Allianz Indonesia menggelar Webinar Series dengan topik “Kapan Pandemi Berakhir dan Bagaimana
Mempersiapkan Keuangan”. Webinar ini merupakan salah satu bagian dari rangkaian kegiatan program Cintai
Keluarga & Cintai Bumiyang berlangsung selama bulan September dan Oktober, sebagai bentuk apresiasi kepada
nasabah yang telah mempercayakan Allianz Indonesia sebagai perusahaan asuransi yang dapat memenuhi
kebutuhan perlindungan asuransi.

“Program Cintai Keluarga & Cintai Bumi mengajak nasabah memberikan rasa cinta terhadap keluarga melalui
perlindungan asuransi. Nasabah juga dapat memaksimalkan layanan digital yang dimiliki Allianz Indenesia sehingga
bisa turut serta dalam upaya melestarikan bumi. Salah satu bentuk upaya tersebut diwujudkan Allianz Indonesia
dengan memberi sumbangan satu pohon untuk setiap buku polis elektronik yang diterbitkan, guna mendukung
proses paperless” kata Bianto Surodjo, Chief of Partnership Distribution OFfficer Allianz Life Indonesia.

Pada webinar series kali ini, Allianz Indonesia menghadirkan Melvin Mumpuni, ST., MBA., CFP®, QWP®, seorang
k dan CEO Finansialku.com yang akan berbagi tips mengenai persiapan keuangan apa saja

yang diperlukan, terutama setelah terjadi pandemi dan menghadapi masa depan dengan manajemen risiko serta
pengaturan cash flow. Yang harus dilakukan pertama kali adalah melakukan financial check-up. Dengan melakukan
pencatatan pengeluaran dan p kan misalnya, dapatr h kondisi k a sehat atau
tidak, kemudian bisa mengetahui langkah perencanaan keuangan seperti apa yang harus dibuat.

Ivelvin memaparkan mengenai langkah-langkah persiapan keuangan dan bagaimana cara mencapainya. “Membuat
persiapan keuangan harus dilengkapi dengan fokus membuat kondisi keuangan sehat terlebih dahulu. Pengaturan
cash flow yang seimbang dan memahami kebutuhan dapat membantu untuk mencapai tujuan keuangan yang
diinginkan. Dana darurat dan asuransi adalah dua hal penting selanjutnya yang juga harus dipersiapkan, karena kita
harus siap menghadapi berbagai risiko kehidupan yang salah satu contohnya adalah masa pandemi seperti
sekarang ini. Setelah menganalisa keuangan ini, maka kita harus fokus dalam mencapai tujuan sesuai rencana.”

IMelvin juga menyampaikan bahwa dalam melakukan adaptasi kebiasaan baru setelah terjadinya pandemi,
sebaiknya seseorang tidak hanya mengandalkan satu sumber pemasukan saja, tapi juga mencari peluang lain untuk
mendapatkan penghasilan baru. Lalu dana darurat yang dibutuhkan masing-masing orang berbeda tergantung
pada statusnya. Misalnya, kalau belum menikah membutuhkan tiga kali pengeluaran. Lain hal kalau sudah menikah,
membutuhkan enam kali pengeluaran, dan kalau sudah menikah dan memiliki anak, membutuhkan dua belas kali
pengeluaran. Setelah itu, hutang konsumtif sebaiknya dilunasi, memiliki asuransi jiwa dan kesehatan yang
mencakup perlindungan terhadap penyakit kritis menjadi hal yang cukup krusial untuk melengkapi tingkatan yang
disebut Keamanan Keuangan.

Untuk mengetahui tentang situasi dan perkembangan terkait Covid-19 di tanah air berdasarkan data, hadir juga
pembicara Dewi Nur Aisyah, SKM, MSc, DIC, PhD, seorang ahli epidemiologi dan inf i kit menular
yang menjabat sebagai Ketua Bidang Data dan Teknologi Informasi Satgas Penanganan Covid-19. Sampaisaat

ini, penyebaran dan penularan virus Covid-19 di Indonesia masih berlangsung. Berdasarkan data, Indonesia telah
mengalami penurunan kasus yang sangat signifikan pada dua bulan terakhir, namun tetap harus mewaspadai
adanya potensi kenaikan kasus saat mobilitas penduduk semakin tinggi.

“Dalam mengatasi tantangan pandemi ini, dibutuhkan koordinasi dari berbagai pihak, termasuk seluruh masyarakat
Indonesia untuk menerapkan protokol kesehatan. Ketahanan kesehatan masyarakat ini dapat ditingkatkan ketika
semua pihak menerapkan disiplin dalam perubahan perilaku. Yang paling dasar adalah 31, memakai masker,
mencuci tangan dan menjaga jarak. Selain itu, kita juga harus tetap waspada dan menyadari tentang penyebaran
varian virus yang mungkin terus berkembang. Pendistribusian vaksin dan pelaksanaan vaksinasi dosis penuh juga
akan mendukung tercapainya herd immunity. Kedisiplinan ini harus dimulai dari diri kita sendiri, dan tentunya
harapan kita semua agar pandemi ini dapat berakhir,” kata Dewi pada pemaparannya di webinar series Allianz
Indonesia.
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mengatur cash flow yang lebih baik

keluarga periu

Terkat s0al pers)

an keuangan pasca pandemi, Allanz Indenesia

Dalam webinar yang diselenggarakan oleh Allianz, Melvin membagi
beberapa tips dalam mengatur keuangan di masa depan, Yuk simak di

bawah ini

Baca Juga: Promo HUT Bank Mandiri Diskon Rp 230.000 untuk Semua
Produk Tiket.com Promo HUT Bank Mandiri Diskan Rp 230.000 untuk
Semua Produk Tiket.com

1 Melakukan finansial chek up Misalnya, moms perlu melakukan
pencatatan. pengeluaran dan pemastikan. kemudian bisa mengetahui
ncanan keuangan seperti apa yang harus dibuat

2. Mengatur cash flowyang seimbang d
dapat membantu unt. diinginkan. mi
perlu mempersiapkan dana darurat dan asuransi, karena kita perlu siap
menghadapi risiko kehidupan seperti pada masa pandemi ini

mahami kebutuhan yang

3. Melakukan adaptasi kebiasaan baru setelah pandemi. Sebaiknya,
seseorang tidak hanya mengandalkar pemasukan, 1api juga
mencari peluang lain untuk mer n baru

Aty su
than per

Baca Juga: Promo Kartu Kredit BNI, Diskon Semua Produk Traveloka
Hingga Rp 450.000

Lebih anjut. Melvin mengatakan. dana darurat yang dibutufkan masing
masing orang berbeda tergantung pada statusnya. Misalnya. kalau betum
menikah membutuhkan tiga kali per
menikah. membuituhkan enam kali pengeluaran, dan kalau sudah menikah
dan memiliki anak. membutuhkan dua belas kali pengeluaran

jeluaran. Lain hal kalau sudah

Setelah itu. utang konsumitif sebaiknya dilunasi. memitiki asuransi jwa dan
kesehalan yang m: up perlindungan terhadap penyakit kritis menjadi
ang cukup Kru atuk melengkapi tingkatan yang disebut
keamanan keuangan.




Judul

Adaptasi Digitalisasi: Merangkul Perubahan Dengan Pasti

Nama Media Info Bank

Newstrend

Halaman/URL 6

Tanggal Berita 2021-10-05

Sentimen Netral

I Manulife

Peran Keagenan Manulife Indonesia Melalui Digitalisasi

Adaptasi Digitalisasi: Merangkul
Perubahan dengan Pasti

Interaksiantara nasabah dan perusahaan asuransi jiwa tetap membutuhkan keberadaan agen. Ada
sentuhan yang humanis ketika agen melayani nasabah asuransi, yang tidak bisa digantikan teknalogi.

EMENJAK pandemi COVID-19
melanda Indonesia bulan Maret
2020 laly, berbagai pembatasan
telah diaplikasikan secara
umum di Indonesia dan salah satunya
adalah pembatasan mobilitas secara
fisikal. Terbatasnya mobilitas masyara-
kat telah mengubah berbagai aspek
salah satunya perilaku masyarakat
vang saat ini lebih mengandalkan digi-
talisasi dalam memenuhikebutuhan.
Pandemi juga membuat masyara-
kat sadar akan pentingnya asuransi
untuk perlindungan finansial keluarga
dan semakin menyadari manfaat dari
berasuransi. Hal ini tercermin pula
dari hasil Manulife Asia Care Survey
vang diluncurkan pada Februari 2021
vang menyebutkan bahwa sebanyak
72% responden di Indonesia menyata-
kan ingin membeli polis baru dalam
enam bulan ke depan. Selain itu, ham-
pir tiga dari lima responden Indonesia
(58%) menyatakan merasalebih
nyaman mengelola polis menggunakan
sarana digital seperti aplikasi ponsel,
termasuk untuk mengajukan klaim
dan memproses pembayaran, diban-
dingkan dengan rata-rata kawasan
(52%). Survei inijuga mengungkap
‘bahwa 58% responden pernah berkon-
sultasi dengan tenaga pemasar tentang
pembelian polis, persentase yang
cukup tinggi mengingat tren digital
yang tumbuh pesat di Indonesia.
Kesempatan ini dapat menjadi pe-
luang bagi agen asuransi untuk tetap
lebih dekat dengan para nasabah.
Untukitu, penyediaan wadah digi-
talisasi menjadi hal yang krusial di
masa sekarang ini. Manulife Indonesia
melihat hal ini sebagai peluang karena
di Manulife Indonesia agen meme-
gang peran yang penting dalam mem-
berikan edukasi finansial kepada calon
nasabah maupun para nasabah. Agen
juga berperan penting dalam menyam-
paikan visi dan misi perusahaan

Kevin Kwon, Director & General Managier Agency
- Manulife Indonesia

kepada nasabah maupun komitmen
kuat perusahaan dalam memberikan
layanan kepada nasabah Dengan
perkembangan kondisi terbatasnya
mobilitas merupakan suatu keharusan
untuk para agen Manulife untuk dapat
beradaptasi secara digital dan terus
memberikan layanan yang semakin
hari semakin baik bagi para nasabah
dan juga masyarakat Indonesia.
Manulife Indonesia terus berupaya
meningkatkan kualitas para agen yang
saat ini berjumlah lebih dari 8 ribu
orang dan tersebar di seluruh wilayah
Indonesia. Manulife Indonesia
memandang digitalisasi baik dalam
jangka pendek maupun jangka pan-
jang sebagai aspek yang penting dalam
meningkatkan pelayanan kepada
nasabah. Digitalisasi juga dilakukan
oleh Manulife Indonesia dalam
mendukung para agen untuk bisa
berinteraksi dengan nasabah adalah
dengan meluncurkan inovasi melalui
no-face-to-face sales method. Metode
ini memberikan keleluasaan bagi agen

untuk tetap dapat memberikan advis
yang tepat terhadap kebutuhan
finansial nasabah tanpa bertatap
muka. Metode ini juga memberikan
keleluasaan kepada agen dan calon
nasabah dalam menjalankan konsul-
tasi keuangan yang tepat sesuai
kebutuhan nasabah.

Komitmen ini juga terlihat bahwa
Manulife tidak hanya berhenti di
wadah yang menghubungkan antara
nasabah dan agen, Manulife juga
membekali agen dengan berbagai
pelatihan yang dilakukan secara rutin,
baik mengenai produk maupun
bagaimana strategi penjualan. Selama
masa pandemni, pelatihan diberikan
secara online dapat diakses oleh agen
di seluruh Indonesia. Manulife terus
berupaya optimal membekali para
agen dengan aplikasi pelatihan oniine
yaitu MiLearn yang dapatdiakses
kapan saja dan dimana saja.

Digitalisasi merupakan peluang
bagi agen Manulife Indonesia untuk
senantiasa melayani kebutuhan nasa-
bah. Kedepannya, inovasi ini akan
semakin memudahkan para agen
dalam membantu keputusan finansial
nasabah dan membuat hidup lebih
baik. Meskipun mengubah kebiasaan
dan carabekerja Agen dari sebelum-
nya, momen pandemi justru semakin
membuka mata untuk terus mening-
katkan kemampuan beradaptasi. Bagi
kami, tidak ada yang tidak mungkin
untuk merangkul perubahan dengan
pasti untuk kemajuan yang lebih
besar lagi. o




Judul

Harjanto Tanuwidjaja Jabat Dirut IFG LIFE

Nama Media

Investor Daily

Newstrend Pengangkatan Dirut Baru IFG Life
Halaman/URL 24

Tanggal Berita 2021-10-05

Sentimen Netral

Harjanto Tanuwidjaja
Jabat Dirut IFG Life
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JAKARTA - Holding Asuransi dan
Penjaminan Indonesia Financial Group
(IFG) menunjuk Harjanto Tanuwidjaja
sebagai direlctur utama (Dirut) PT
Asuransi Jiwa IFG atau IFG Life. Hal
tersebut tertuang dalam Keputusan
Sirkuler Pemegang Saham PT Asuransi

Jiwa IFG Nomor: KSO1/AJIFG/X/2021.

Sekretaris Perusahaan IFG Beko
Setiawan menyampaikan, manaje-
men IFG menyambut baik kehadiran
Harjanto Tanuwidjaja sebagai direktur
utama di IFG Life dan memastikan
jajaran direksi IFG Life saat ini dapat
memperkuat [FG sebagai holding mela-
lui produk-produk asuransi jiwa yang

mampu menjawab kebutuhan pasar.
“Kami ucapkan selamat datang kepada
Harjanto Tanuwidjaja vang telah diberi-
kan kepercayaan oleh pemegang saham
dan mempunyai harapan tinggi kepada
jajaran direksi IFG Life saat ini, untul
terus mengembanglean potensi bisnis dan
layanan IFG Life dalam rangka menghadir-
kan bisnis asuransi dengan produk yang
berorientasi pada proteksi dan produk
investasi berisiko rendah,” jelas Beko
melalui keterangan tertulis, Senin (4/10).
Dalam keputusan sirkuler tersebut,
disampaikan pula mengenai perubahan
nomenklatur pada jabatan direktur
kepatuhan, sumber daya manusia dan
teknologi informasi menjadi direktur
kepatuhan, manajemen risiko dan sum-
ber daya manusia vang saat ini dijabat
oleh Eli Wijanti. Perubahan nomenlkla-
tur juga terdapat pada jabatan direltur
operasional menjadi direktur operasion-
al dan teknologi informasi yang saat ini
dijabat oleh Yusman Dedy Kusuma.
Dengan demikian, susunan jajaran
direksi [FG Life terbaru sebagai berikut
vakni Direlctur Utama Harjanto Tanu-
widjaja. Adapun Direktur Keuangan dan
Investasi Farid Azhar Nasution, Direl-
tur Kepatuhan, Manajemen Risiko dan
Sumber Daya Manusia Eli Wijanti, serta
Direktur Operasional dan Teknologi
Informasi Yusman Dedy Kusuma. (pri)
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Hal ini tertuang dalam Keputusan Sirkuler Pemegang Saham PT Asuransi Jiwa IFG Nomor.: KS-01/AJIFG/X/2021

a - Bisnis.com

Indonesia Financial Group

Logo Indonesia Finaneial Group (IFG) - Istimewa

Bisnis.com, JAKARTA -- Holding BUMN Perasuransian dan Penjaminan PT Bahana
Pembinaan Usaha Indonesia atau yang dikenal Indonesia Financial Group (IFG) dan PT
Bahana Kapital Investa yang merupakan anak perusahaan IFG sekaligus pemegang saham
PT Asuransi Jiwa IFG (IFG Life), menetapkan Harjante Tanuwidjaja sebagai Direktur Utama di
IFG Life.

Hal ini tertuang dalam Keputusan Sirkuler Pemegang Saham PT Asuransi Jiwa IFG Nomor:
KS-01/AJIFGIX/2021

Manajemen IFG menyambut baik kehadiran Harjanto Tanuwidjaja sebagai Direktur Utama di
IFG Life dan memastikan jajaran Direksi IFG Life saat ini dapat memperkuat IFG sebagai
holding melalui produk-produk asuransi jiwa yang mampu menjawab kebutuhan pasar.

I Baca Juga : IFG Life Gandeng Finansialku Edukasi Pentingnya Asuransi

“Kami ucapkan selamat datang kepada Bapak Harjanto Tanuwidjaja yang telah diberikan
kepercayaan oleh pemegang saham untuk memimpin IFG Life. Kami meyakini dan
mempunyai harapan tinggi kepada jajaran Direksi IFG Life saat ini untuk terus
mengembangkan potensi bisnis dan layanan IFG Life dalam rangka menghadirkan bisnis
asuransi dengan produk yang berorientasi pada proteksi dan produk investasi berisiko

rendah,” ujar Sekretaris Ps 1 IFG Beko melalui siaran pers, Senin

CHANCI)

(4110/2021).

Dalam keputusan sirkuler tersebut disampaikan pula mengenai perubahan nomenklatur pada
jabatan Direktur Kepatuhan, Sumber Daya Manusia, dan Teknologi Informasi menjadi Direktur
Kepatuhan, Manajemen Risiko, dan Sumber Daya Manusia yang saat ini dijabat oleh Eli
Wijanti

Perubahan nomenklatur juga terdapat pada jabatan Direktur Operasional menjadi Direktur
Operasional dan Teknologi Informasi yang saat ini dijabat oleh Yusman Dedy Kusuma.
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WE Online, Jakarta - Indonesia Financial Group (IFG) dan PT Bahana Kapital
Investa yang merupakan anak perusahaan IFG sekaligus pemegang saham PT
Asuransi Jiwa IFG (IFG Life) menetapkan Harjanto Tanuwidjaja sebagai Direktur
Utama di IFG Life.

Menanggapi hal ini, manajemen IFG menyambut baik kehadiran Harjanto
Tanuwidjaja sebagai Direktur Utama di IFG Life dan memastikan jajaran Direksi
IFG Life saatini dapat memperkuat IFG sebagai Holding melalui produk-produk
asuransi jiwa yang mampu menjawab kebutuhan pasar.

“Kami ucapkan selamat datang kepada Bapak Harjanto Tanuwidjaja yang telah
diberikan kepercayaan oleh Pemegang Saham untuk memimpin IFG Life. Kami
meyakini dan mempunyai harapan tinggi kepada jajaran Direksi IFG Life saat ini
untuk terus mengembangkan potensi bisnis dan layanan IFG Life dalam rangka
menghadirkan bisnis asuransi dengan produk yang berorientasi pada proteksi
dan produk investasi berisiko rendah," ujar Sekretaris Perusahaan IFG, Beko
Setiawan di Jakarta, Senin (4/10/2021).

Adapun penunjukan Harjanto Tanuwidjaja sebagai Direktur Utama di IFG Life
tertuang dalam Keputusan Sirkuler Pemegang Saham PT Asuransi Jiwa IFG
Nomor: KS-01/AJIFG/X/2021. Baca Juga: IFG Umumkan Rianto Ahmadi Sebagai
Direktur Teknik IFG

Dalam keputusan sirkuler tersebut disampaikan pula mengenai perubahan
nomenklatur pada jabatan Direktur Kepatuhan, Sumber Daya Manusia dan
Teknologi Informasi menjadi Direktur Kepatuhan, Manajemen Risiko dan Sumber
Daya Manusia yang saat ini dijabat oleh Eli Wijanti. Perubahan nomenklatur juga
terdapat pada jabatan Direktur Operasional menjadi Direktur Operasional dan
Teknologi Informasi yang saat ini dijabat cleh Yusman Dedy Kusuma.



